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Temario
UNIDAD 1: Emprendedor Visionario

e Autodeterminacién para emprender

e Identificacion de necesidades

e Creando valor desde la idea

e Actitud y perseverancia

e Fortalezas y debilidades de un emprendedor
e El proceso como eje de aprendizaje

UNIDAD 2: IA para emprender
e IntroduccidnalalA
e CHAT GPT como aliado
e Herramientas Utiles para implementar nuevas ideas

UNIDAD 3: Gestion estratégica y mejora continua
e Elementos esenciales que integran proceso de gestion (planificacion, organizacion,
direccion, control y estrategia)
e Funciones bdasicas de la gerencia. Competencia del gerente.
e Calidad: definicion.
e Calidad en servicios. Agilidad

UNIDAD 4: Los primeros clientes
e Business impact
e Primer contacto, primera impresién
e Comunicacién asertiva con primeros clientes
e Disefo del journey map

UNIDAD 5: Marco Legal e Impositivo para una Start Up
e Instrumentos juridicos
e Aspectos legales a la hora de Emprender
e Criterios para conformar una sociedad
e La herramienta bésica de medicidn de la gestion; Conceptos generales; La
Ecuacién Contable y el Modelo Contable; Marco Normativo Legal y Profesional.
e Estados Contables: Informacion que comunican; Métodos de Andlisis.
e Impuestos:
o Lacargaimpositiva y su finalidad. Tipos de impuestos;
o Formas de tributacidn y liquidacion.
e Misidn y Vision de la Empresa; Fijacion de Objetivos;
e Politicas, procesos y procedimientos; Estrategia.

UNIDAD 6: Propiedad Intelectual para Emprendedores
e Propiedad intelectual (Patentes, MU, Marcas, Dl y Ml)
e Derecho de autos
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UNIDAD 7:

UNIDAD 8:
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Secreto industrial
Estrategias de protecciéon
Licenciamiento de Pl y Know How

Marketing para emprendedores

Introduccidn al marketing estratégico

Growth Marketing e 1A

Tendencia en las redes sociales

Construccion de marca. Posicionamiento y fidelizacion.
Plan de Marketing

La Magia del Neuromarketing

Como venderle al cerebro

Técnicas para atraer la atencion

Como vender sin vender, mostrando sin mostrar
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Convertir en visible lo invisible. Utilizacién de los sentidos para vender. Serie de

tres técnicas de neuromarketing y neurociencia.

UNIDAD 9: Comunicacion para el éxito

Comunicacidn con propdsito y storytelling aplicado
Técnicas para hablar en publico con mayor seguridad
Lenguaje corporal y comunicacidn no verbal

UNIDAD 10: Plan de Negocios

Fundamentos y analisis del negocio

Plan de negocios y para que sirve.
Conocimiento retrospectivo del negocio.
Demanda y comercializacién.

Numero clave, riesgo e inversion
Situacién econdmica vs financiera
Calculo de costo del producto o servicio.
Calculo de precio de venta. Flujo de caja.
Punto de equilibrio y analisis de riesgos.

UNIDAD 11: Liderazgo Consciente

Autoliderazgo

El rol del Emprendedor directivo, el rol del Lider.
Victima — Responsable

Proceso de toma de decisiones. Liderar cambios.
Proceso creativo. Estrés, mindfulness y meditacion.



